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PROJETO DE PESQUISA TECNOLÓGICA

DESENVOLVIMENTO DE PRODUTO

EXEMPLO DERIVADO DO PROJETO APRESENTADO E APROVADO NA FAPERGS ELABORADO POR ALESSANDRO DE SOUZA LIMA E RENATO NEVES ALLEMAND

FORAM FEITAS ALTERAÇÕES EM RELAÇÃO AO PROJETO ORIGINAL, TORNANDO-O DIDÁTICO PARA FINS DE ESTUDO E USO PELOS PARTICIPANTES DE CURSOS E OUTROS INTERESSADOS

Edital 02/99 - FAPERGS

Programa de Inovação e Modernização Tecnológica do Estado:

Estímulo à Interação de Grupos e Centros de Pesquisa com o Setor Produtivo

1. Informações gerais

1.1 Nome ou Título do Projeto: (no máximo vinte palavras, de forma a dar uma idéia prévia ao leitor sobre o conteúdo do trabalho)
Fonte de Alimentação Programável para Automação de Testes EletroPneumáticos e EletroHidráulicos

1.2 Nome dos proponentes: (para cada um dos proponentes, ou seja, candidatos ao edital de seleção da incubadora, informar os dados a seguir)

Nome: RENATO NEVES ALLEMAND


CEP: 96015-360

Endereço: Praça 20 de Setembro, 455 - Centro 
Cidade:  Pelotas         UF:  RS

DDD:  0532

Fone: (53) 284.50.00

Fax: (53) 284.50.06

Celular: (53) 9826253 




Email: fap25@cefetrs.tche.br

Obs. :  Repetir para os dados do Alessandro de Souza Lima

Observações:

- Se o proponente tem um parceiro no projeto, que não é aluno ou servidor do CEFET-RS (não é candidato ao edital), por exemplo, um aluno de universidade, amigo, esposo(a), etc., este nome deve ser descrito adiante, no item relativo à Necessidade de Recursos.

- Nesta folha deverá conter apenas os dados de identificação dos proponentes.

2. Formação acadêmica e profissional   (para cada um dos proponentes, separadamente informar os dados a seguir)
2.1 Formação acadêmica

Formação de Nível Médio ou Técnico:

Nome da instituição: Escola Técnica Federal de Pelotas

Nome do curso: Técnico em Eletrônica 

Ano de conclusão: 1978

Formação de Nível Superior:

Nome da instituição: Universidade Católica de Pelotas

Nome do curso: Engenharia Elétrica

Ano de conclusão: 1983

Pós-graduação:

Nome da instituição: Universidade do Museu Social Argentino – Buenos Aires - Argentina

Nome do curso: Doutorado em  Ciências Empresariais

Ano de conclusão: 2002 (defesa da Tese)

2.2 Experiência profissional (descreva os principais estágios, empregos e atividades autônomas) 

Nome da empresa: Centro Federal de Educação Tecnológica de Pelotas

Atividade: Professor 

 Período (mês/ano): desde janeiro de 1980

Nome da empresa: Fundipel – Metais e Estruturas Ltda 

Atividade: Diretor de Produção
 Período (mês/ano): 10/1978 a 05/1991

3. Descrição sumária do projeto

3.1 Descrição do produto ou serviço a ser desenvolvido

3.1.1 Objetivo da pesquisa e principais aplicações (descreva de forma concisa, os objetivos a serem alcançados ao final do período de pré-incubação e as aplicações ou funções a que se destina o que será gerado)

Objetivos gerais (a serem alcançados no período de pré-incubação)

O principal objetivo visa aperfeiçoar a FAP-25, projeto inovador, o qual já vem se mostrando de ótimo aproveitamento, pois a manutenção de válvulas eletro-pneumáticas está sendo realizada com uma grande margem de segurança em relação ao processo anterior, impreciso e estressante à pessoa que realiza esta tarefa. A seguir, lista-se os principais objetivos.

Desenvolver pesquisa aplicada visando ao aperfeiçoamento de produto FAP25 - Fonte de Alimentação Programável para a sua industrialização seriada.

Fabricação de 03 peças  com fins de testes de funcionamento, prototipagem, e de demonstração de produto (estas três peças não configuram ainda um lote piloto ou cabeça de série).

Os três protótipos montados terão a seguinte finalidade: uma fonte para a bancada de manutenção da empresa, (teste em bancada), uma para serviços de campo (teste em ambiente industrial, sendo submetida a ruídos e demais adversidades do mesmo, bem como avaliação da robustez do produto) e uma para testes de laboratórios (CIENTEC, entre outros).

Observe-se que este projeto refere-se a um produto que já foi previamente desenvolvido, ou seja, já existe um protótipo construído, assim, toda a descrição refere-se ao seu aperfeiçoamento.

Objetivos específicos (a serem alcançados no período de pré-incubação) / (relacionados ao aperfeiçoamento  do produto)

Como o objetivo principal deste projeto é a adequação do produto, devem estar precisamente definidas as metas a serem alcançadas, desta forma, o produto terá outro no design, mais robusto, mais eficiente, mas atendendo exatamente a mesma função para a qual foi projetado.

Os ítens de aperfeiçoamento que serão implementados na FAP-25 estão descritos a seguir:

1 – Conceber a caixa metálica;

2 – Conceber frontal em policarbonato;

3 – Analisar a viabilidade de ser utilizado teclado de membrana (poderá estar junto com o frontal em policarbonato) ou utilizar teclado push-botton;

4 – Obter transdutor e sensores de pressão;

5 – Montar protótipo utilizando um transdutor de pressão,  com circuito interno de transmissão de sinal desenvolvido;

6 – Desenvolver transdutor de pressão a partir do sensor (célula de carga);

7 – Alterar os transformadores da parte de potência;

8 – Implementar sugestões da Parker (conforme ANEXO).

9 – Documentar todas as informações geradas no projeto, viabilizando assim, a posterior industrialização seriada.

Aplicações ou funções (significa descrever a justificativa do que se propõe no período de pré-incubação)


As principais aplicações são dirigidas para a área de eletropneumática e eletrohidráulica.

Fabricantes de válvulas e cilindros podem contar com a FAP25 para vários tipos de testes na linha de produção.

Do ponto de vista da manutenção, a FAP25 deve sempre ser usada em um componente que sofreu uma intervenção (abertura, limpeza, troca de peças e fechamento). Com a automatização de testes de funcionamento, obtém-se as seguintes vantagens:


· possibilidade de garantir-se normas de procedimento de manutenção, no que refere-se à exigência de equipamento;

· possibilidade de efetuar-se ensaios de verificação de qualidade de manutenção, através da fixação e obtenção de variáveis físicas como níveis seguros de tensão CA ou CC, tempos envolvidos, número de ciclos desejados e limites nos níveis de pressão de alimentação;

· diminuição de custos de manutenção e também de lucros cessantes, devido à diminuição de paradas não programadas. 

3.1.2 Metas a serem desenvolvidas durante a pré-incubação (descreva, por exemplo, quantos protótipos serão fabricados, quantos testes serão realizados, ou seja, quantifique ações no âmbito da pesquisa)

· Montar 3 peças;

· Conceber um produto altamente identificado com as necessidades de mercado, conseqüentemente, implicando na criação de empresa para a fabricação e colocação no mercado nacional e internacional;

· Contratar pessoal, gerando até 10 empregos;

· Fabricar e colocar no mercado nacional 3.000 peças no prazo de 3 anos.

3.1.3 Principais características do produto/serviço e tecnologia utilizada (descreva através de parâmetros técnicos e físicos como tamanho, área, peso, potência, etc.)

· A FAP25 tem a finalidade de proporcionar testes automatizados de componentes (eletroválvulas, cilindros, etc.) pneumáticos e hidráulicos e suas principais características são:

· Facilidade de transporte (portátil);

· Simplicidade de utilização (programação e monitoração);

· Alimentação da FAP25 em 110 ou 220 Vac e freqüência 60Hz;

· 2 saídas em lógica ou-exclusivo, com seleção de tensões de solenóides para 12Vcc, 24Vcc, 24Vca, 110Vca e 220Vca com potência de até 66 VA;

· Teclado de membrana com 3 teclas;

· Display LCD com 2 linhas de 20 caracteres;

· Elevada proteção mecânica e elétrica;

· Indicações visuais e sonoras.

· Ajuste do número de ciclos:

· Ajuste de número de ciclos desde 0 até 999.

· Ajuste dos temporizadores: As saídas A e B podem ser ajustadas com tempos de 0,0 até 19,9 segundos.

· Módulo de pressão pneumática: Permite a leitura da pressão pneumática de alimentação da válvula na faixa entre 0bar e 10bar. Possui ajuste de pressão mínima e máxima garantindo o funcionamento dentro da faixa desejada.

3.1.4 Nível de inovação tecnológica (descreva se é ou não cabível propriedade intelectual através de patente e qual a situação, ou seja, se ainda não foi encaminhada, se já foi feito o pedido, se já foi concedida a patente, etc.; informe também, quais as áreas e tecnologias fazem parte, ou seja, eletrônica, química, informática, etc.)

Foi solicitado pedido de patente de PI – Privilégio de Invenção no INPI, sob n. 9800146-9 em 1998. Também em 2001, foi solicitado o exame da patente. Em alguns países de interesse imediato, será solicitada a patente.

Também, como informação complementar, cita-se o trabalho que o SEBRAE-RS está fazendo, visando identificar potenciais empresas importadoras de produtos similares.

3.1.5 Vantagens competitivas (compare a sua proposição com os similares existentes no mercado e analise vantagens e desvantagens; existe diferencial tecnológico? existe diferencial funcional? o preço é competitivo?)

Muito mais que um projeto que visa o desenvolvimento do setor de manutenção eletropneumático e eletrohidráulico, a FAP-25 vem exigindo dos projetistas (professores do CEFET-RS) um aperfeiçoamento, o qual dificilmente seria conseguido caso não surgisse uma situação real de aplicação de seus conhecimentos. Com este projeto, FAP-25, os projetistas são obrigados a procurarem uma tecnologia atual e renovada, para desenvolverem um equipamento que possa ser aceito no mercado.

Enfocando os aspectos sociais que este projeto pode abarcar, observa-se que apesar de ser um produto intimamente ligado à automação, este não provoca o desemprego, pela sua utilização nas empresas. Muito pelo contrário, foi concebido, de forma a haver uma interação constante entre o equipamento e o seu operador. Também destaca-se que este produto, ao ser colocado no mercado, necessitará a constituição de empresa com a conseqüente geração de empregos para pessoal com mão de obra qualificada. Sabe-se que a cidade de Pelotas, tem sistematicamente ao longo dos anos, exportado mão-de-obra qualificada para outras regiões do estado e outros estados da federação. Esta iniciativa baseia-se na linha estratégica de formação de empresa para a geração de empregos e geração de impostos os mais diversos. 

Outro enfoque convergente com os anteriores é de que este projeto vai ao encontro das iniciativas estruturantes na cidade de Pelotas para a consolidação de ações relacionadas à incubadora empresarial de empresas e também da Tecnópolis a ser desenvolvida na zona sul do estado do Rio Grande do Sul.

Não há, segundo primeiras avaliações, equipamento similar que reúna todas as funções e especificidades do equipamento proposto, assim, apresenta vantagens competitivas, para a entrada no mercado nacional e internacional. Outras informações caracterizadoras de vantagem competitiva estão aqui omitidas, por questões de segredo industrial.

3.1.6 Estágio de evolução (estágio em que se encontra o projeto: idéia básica, projeto básico ou  detalhado, maquete, protótipo funcional, teste operacional ou certificação, pesquisa de mercado, exploração comercial, etc.)

Para realizar-se o desenvolvimento do módulo de pressão do equipamento, foi solicitado ao SEBRAE/RS em outubro de 1997, a realização de um PATME A. 

Através de uma iniciativa do SEBRE-RS, denominada CASES SEBRAE-RS, que contou com projetos de todo o Rio Grande do Sul, fomos escolhidos, no ano de 1998 em destaque com outros 19 projetos dos mais variados tipos. 

A FAP-25 na sua atual configuração tem condições de realizar testes em válvulas pneumáticas de tensões nominais de 12 Vcc, 24 Vcc e Vac, 110 Vca e 220 Vca. Os testes baseiam-se num número ajustado de acionamentos da válvula analisada. A programação da fonte dá-se em ajustar o número de acionamentos (repetições) e os tempos de acionamento. A FAP-25 tem condições de avaliar alguma anormalidade na válvula em análise, através da medição da pressão, sendo ajustado um valor mínimo e outro máximo, disparando um alarme caso saia fora da faixa de pressão programada.

O protótipo em funcionamento opera há mais de dois anos, tendo sido avaliado constantemente por técnicos e especialistas da área, visando o seu aperfeiçoamento.

No momento, o projeto também está em fase de prospecção de mercado, ou seja, Pesquisa de Mercado para determinação do Potencial de Mercado e de Participação de Mercado. Para esta atividade, foi desenvolvido junto com o SEBRAE-RS e os proponentes deste projeto, e também com estagiários e especialistas de Marketing, uma ferramenta de pesquisa (questionário), que está depositada na Internet em www2.pel.zaz.com.br/allemand/avaliafap25 . A pesquisa de mercado está em andamento e ainda não é conclusiva.

3.1.7 Desenhos, plantas, croquis, fotos, maquetes, etc. (devem entrar como anexos)

3.2 Descrição sumária do mercado

3.2.1 Demanda pelo produto/serviço

3.2.1.1 Tamanho de mercado e região geográfica (descreva, mesmo que estimativamente - caso não tenha realizado sondagem - o tamanho de mercado, ou seja, o mercado potencial e a participação de mercado; descreva aqui a região geográfica a ser abrangida e o número de clientes)

Estimamos que o tamanho de mercado para o produto é universal, ou seja, de abrangência nacional e internacional. Esta fato determina um mercado de milhares de compradores, dependendo do porte da empresa produtora e de sua capacidade de produção e comercialização. As primeiras estimativas, segundo várias informações na literatura, bem como pessoal de campo (empresas), é de que o referido produto poderá ter um mercado potencial de 3 a 5 mil peças, para ser explorado num prazo de aproximadamente 5 anos. Internacionalmente, ainda não se tem nenhum número estimativo.

3.2.1.2 Classe de consumidores (tipificar o perfil do provável consumidor, informando se o produto se destina ao consumo da classe baixa, média ou alta, ao setor primário, secundário ou terciário, o gênero, o ramo produtivo: alimentício, farmacêutico, petroquímico, metalúrgico,  etc.)

O produto destina-se a uso industrial e para empresas de prestação de serviços de manutenção industrial. Poderá ser também utilizado nos laboratórios de escolas, universidades, centros de pesquisa e ensino. Em resumo, os seguintes segmentos são de interesse:

· Empresas prestadoras de serviços de manutenção industrial;

· Indústrias de qualquer ramo ou setor (automotivo, aeronáutico, alimentos, bebidas, farmacêutico, papel, celulose e petroquímico, eletroeletrônico, entre outros);

· Fabricantes de válvulas, cilindros e diversos componentes eletropneumáticos e eletrohidráulicos;

· Escolas, Universidades, Centros/Institutos Tecnológicos de Ensino e Centros/Institutos de Pesquisa.

3.2.1.3 Potenciais clientes (descreva neste item, em forma de tabela, quais seus potenciais clientes, caso já os tenha, com os seguintes dados: nome da empresa, nome de contato, endereço, telefone, fax, e-mail, cidade, cep, etc..; caso deseje omitir estes dados, apenas informe a situação, se os tem listados, ou ainda não; informe como anexo)


Juntamente com a prospecção de mercado, está sendo levantada uma lista de milhares de potenciais clientes. Segundo relato de pessoal da área, a montagem de bancos de dados de potenciais clientes é uma tarefa complexa, demorada e cara. Podem ser necessários vários anos para uma montagem bem sucedida. Para este produto, já há uma lista em planilha eletrônica, de possíveis clientes potenciais.

3.2.2 Oferta do produto/serviço

3.2.2.1 Concorrentes (em forma de tabela descreva, quais seus concorrentes, caso já os tenha, com os seguintes dados: nome da empresa, nome de contato, endereço, telefone, fax, e-mail, cidade, cep, etc..; caso deseje omitir estes dados, apenas informe a situação, se os tem listados, ou ainda não; informe como anexo)

O produto é uma simplificação otimizada (mais eficiente e menor custo) de similares importados, de múltiplas funções. Em realidade, existem fontes de alimentação programáveis digitais, porém, com as características da FAP25 e para as funções que se propõe, é um produto único no mercado. Se destaca este produto, por explorar, através de um equipamento único, as demandas de uma área bem específica, a manutenção industrial.

3.3 Descrição da identificação da oportunidade para o produto/serviço (informe a maneira como visualizou esta oportunidade, ou seja, se foi uma demanda de mercado comunicada por algum cliente ou por alguma pessoa, ou se partiu de sua própria observação; acrescente as informações que julgar necessárias)


O produto foi desenvolvido através de uma solicitação de uma empresa pelotense. Desenvolveram-se dois PATMEs, que geraram o atual produto. Esta oportunidade, então, foi o recebimento de uma demanda observada por clientes. Também, colheu-se opiniões de vários outros empresários da área, que acusaram igualmente que o produto é uma demanda de mercado.

3.4 Marketing  (relativamente ao período de pré-incubação, mas com mais ênfase após este período, que corresponderá à fabricação e comercialização, descreva as principais formas de publicidade e propaganda, canais de comercialização, distribuição, etc, ou seja, como tornar o produto/serviço visível e aceito pela comunidade, sociedade, enfim, o que deve-se pensar nesta fase de concepção, para que a proposta esteja perfeitamente ajustada às necessidades dos clientes)

O produto será comercializado através de marketing direto (Internet), mas principalmente através de vendedores, representantes e distribuidores. Através de feiras, congressos, artigos técnicos, procurar-se-á obter uma boa visibilidade do produto. Em especial o Congresso Nacional de Manutenção e a MERCOPAR devem ser enfocadas.

4. Necessidade de recursos (descreva as necessidades de interação com a NYNHO e o CEFET-RS, bem como outros possíveis apoiadores,  para desenvolvimento do produto/serviço; observação: este item é de fundamental importância, porque é através dele que será possível identificar os pré-requisitos para a viabilização do projeto, ou seja, a inexistência dos dados a seguir solicitados provocam a desclassificação sumária do projeto)

4.1 Infra-estrutura (descreva a área física necessária como salas, laboratórios, oficinas, etc., móveis e utensílios, hardware, software, etc.; se a necessidade se referir à apenas alguns meses, informe estes prazos na coluna correspondente)

Descrição
Qte. 
Unid. 
Prazo
Valor

 (em reais)
Observações

Sala com 3 x 4 m, com tomada trifásica
01
peça
Um ano

cedência

Laboratório de medidas elétricas
01
peça
Um ano

Cedência

Manômetro Digital DWYER-477 -  150 psi - 0,5% prec.



2.500,00


TOTAL



2.500,00


4.2 Máquinas, equipamentos e ferramentas (se a necessidade se referir à apenas alguns meses, informe estes prazos na coluna correspondente)

Descrição
Qte. 
Unid. 
Prazo
Valor

 (em reais)
Observações

Computador e impressora
01
peça
Um ano
2.500,00


Osciloscópio
01
Peça
Um ano
1.200,00


Fonte de alimentação
01
Peça
Um ano
1.000,00


Gravador de Eprom
01
Peça
Um ano
800,00


Emulador de Eprom
01
Peça
Um ano
500,00


Apagador de Eprom
01
Peça
Um ano
200,00


Multímetro
01
Peça
Um ano
300,00


Bancada de eletropneumática
01
peça
Um ano
10.000,00


TOTAL



16.500,00


4.3 Recursos humanos (se necessita de outras pessoas, como parceiros, estagiários, entre outros, descreva-os, com as informações de qualificação acadêmica e profissional; indique o professor tutor acadêmico de sua preferência)

Descrição
Qte. 
Prazo
Valor (em reais)

(inclusive custos sociais e trabalhistas)
Observações

Professor de Eletrotécnica – Tutor
01
Um ano
7.200,00
Engenheiro Eletricista

1 x bolsa BIC x 8 meses
01
Um ano
3.000,00
Eletrotécnica

1 x bolsa BET x 6 meses
01
Um ano
3.000,00
Eletromecânica

TOTAL


13.200,00


4.4 Materiais de consumo (vidraria, componentes eletrônicos, ferro, madeira, outros materiais)

Descrição
Qte. 
Unid. 
Valor

 (em reais)
Observações

Peças e componentes eletrônicos e mecânicos diversos
Vários
Peça
900,00


Frontal em policarbonato com teclado de membrana
Vários
Peça
400,00


Caixa metálica
Vários
Peça
300,00


Placas de circuito impresso
Vários
Peça
300,00


Cabeamento eletro/eletrônico
Vários
Peça
200,00


Sensores e trandutores de pressão
Vários
Peça
1.000,00


TOTAL


3.100,00


4.5 Treinamentos (informe a taxa de inscrição em cursos, passagens, hotel, alimentação, etc.)

Descrição
Qte. 
Unid. 
Valor

 (em reais)
Observações

Pelotas/P. Alegre
04
rodoviária
40,00


Controladores Hidráulicos
01
Curso – 40h
600,00


Controladores Eletrônicos
01
Curso – 40h
600,00


Diárias
10

1.000,00


Alimentação
20

400,00


Deslocamento
20
Táxi
600,00


TOTAL


3.240,00


4.6 Viagens diversas (descreva para cada viagem a necessidade de passagens, hotel, alimentação, etc.)

Descrição
Qte. 
Tipo
Valor

 (em reais)
Observações

Passagens Pelotas/Porto Alegre
20
rodoviária
400,00
Comprar materiais

P. Alegre/São Paulo/P. Alegre
03
aérea
3.000,00
Contatos comerciais

Hotel – Diárias p/uma pessoa
15

1.500,00
São Paulo

Alimentação –  refeições
30

600,00
São Paulo

Deslocamentos - Taxi
30

600,00
São Paulo

TOTAL


6.100,00


4.7 Bibliografia e outras fontes de informação (CD-rom, fitas de vídeo, etc.)
Descrição
Qte. 
Unid. 
Valor

 (em reais)
Observações

Livros
10
peça
1.000,00


Controle programável 
01
CD-rom
120,00


Normas ISO
01
CD-rom
80,00


TOTAL


1.200,00


4.8 Serviços técnicos internos e externos ao CEFET-RS (assistência tecnológica, ensaios, consultorias com professores, outros)

Descrição
Qte. 
Unid. 
Valor

 (em reais)
Observações

Funilaria
10
peça
1.000,00
Protótipo

Pintura epóxi
01
Serviço
800,00
Protótipo

TOTAL


1.800,00


4.9 Outras despesas

Descrição
Qte. 
Unid. 
Valor

 (em reais)
Observações

Digitação
01

300,00
Relatório final

Impressão
05

500,00
Relatório final

Encadernação
05

250,00
Relatório final

TOTAL


1.050,00


Observações: Relacione, também, possíveis equipamentos, EPI e EPC, na medida do necessário, e observe os cuidados com meio ambiente, legislação, etc, que podem requisitar equipamentos, treinamentos, etc.

5. Finanças (fontes de capital a serem utilizadas) 

5.1 Visão do proponente: ( parceiros potenciais: descreva ou indique os principais parceiros a serem contatados, justificando a proposta, ou seja, porque entende que um certo parceiro contribuiria para a proposta? quais benefícios seriam obtidos? quais vantagens? quais as possíveis dificuldades destes parceiros?) 


Este projeto é uma proposta entre o CEFET-RS e a empresa demandante do desenvolvimento da tecnologia. Nos aspectos financeiros envolvidos de desembolso, deve-se buscar parceiros como FAPERGS, FINEP., etc. A tabela mostra as várias contrapartidas.


Em especial a FAPERGS deve ser buscada como apoiadora, porque equipamentos ao final da pesquisa, ficam doados para o CEFET-RS.

5.2 Tabela de parceiros: (as informações a seguir servem para visualizar-se quais gastos serão custeados por quem, para tanto, à cada gasto, deve haver uma fonte de capital; em alguns casos, de início, nem todas as fontes de custeio podem ser identificadas, ou seja, algumas dependem de busca de parcerias, porém deve ficar definido que alguns gastos não estão cobertos, o que evidentemente deve ser de valor não significativo; as fontes a serem identificadas são: Recursos próprios (proponentes do projeto), Recursos de terceiros (pais, parentes, amigos, investidores, bancos, outros), da FUNCEFET, do CEFET-RS, ou de outras fontes (SEBRAE, FAPERGS, FINEP, CNPq, CAPES, outros)

Especificação da Despesa 

(valores em reais)
O R I G E M    D O S    R E C U R S O S


Próprios
Terceiros
Funcefet
 Cefet-Rs
Outras Fontes (Citar)
Total

4.1 Infra-estrutura



2.500,00

2.500,00

4.2 Máquinas, equipamentos e ferramentas



16.500,00

16.500,00

4.3 Recursos humanos




13.200,00
13.200,00

4.4 Treinamentos




3.240,00
3.240,00

4.5 Viagens diversas




6.100,00
6.100,00

4.6 Bibliografia e outras fontes de informação


1.200,00


1.200,00

4.7 Serviços técnicos internos e externos ao CEFET-RS




1.800,00
1.800,00

4.8 Materiais de consumo
1.550,00
1.550,00



3.100,00

4.9 Outras despesas
1.050,00




1.050,00

TOTAL
2.600,00
1.550,00
1.200,00
19.000,00
24.340,00
48.690,00

6. Cronograma das atividades (descreva, através de uma lista, as atividades a serem desenvolvidas no âmbito do projeto de pesquisa; inicie pela [1] leitura da bibliografia, [2] aquisição de material, [3] fabricação de protótipos, [4] testes, [5] montagens, [6] relatórios, etc.)

Atividades/Metas
1º bi- mestre
2º bi- mestre
3º bi- mestre
4º bi- mestre
5º bi- mestre 
6º bi- mestre

1 – Conceber a caixa metálica;
XX
XX





2 – Conceber frontal - policarbonato;
XX
XX





3 – Analisar o teclado de membrana ou push-botton;
XX
XX





4 – Montar protótipo;

XX
XX
XX
XX


5 – Desenvolver transdutor de pressão;


XX
XX
XX


6 – Alterar os transformadores da parte de potência;


XX
XX
XX


7 – Montar protótipo final;





XX

8 – Documentar o projeto.





XX

7. Sondagem

7.1 Porque o(s) candidato(s) acredita(m) no sucesso do empreendimento nesta fase de pré-incubação?

7.2 Quais os pontos fortes e fracos do(s) candidato(s)?

7.3 Quais os pontos fortes e fracos do empreendimento?

7.4 O que espera que a incubadora lhe ofereça? Porque?

7.5 O que espera que a incubadora não irá lhe oferecer? Porque?

8. Avaliação deste projeto (para ser preenchido ao final do período de pré-incubação)


Este projeto terá sido válido, se, ao final de seu prazo previsto (no regime de pré-incubação), seus objetivos e metas forem alcançados, proporcionando os seguintes retornos e benefícios:

8.1 Técnico/tecnológico: (desenvolvimento de tecnologia de produto/serviço durante o período de pré-incubação)

____________________________________________________________________________

8.2 Social: (ganhos sociais, como empregos, estágios, etc, durante o período de pré-incubação)

____________________________________________________________________________

8.3 Econômico: (possíveis ganhos financeiros, durante o período de pré-incubação)

____________________________________________________________________________

Use outros recursos para descrever (avaliar) o projeto, se necessário.

____________________________________________________________________________

ANEXOS:

Fotos e páginas web do produto.

Endereço:  Praça 20 de Setembro nº  455  –  Centro  –  Pelotas – RS  -  CEP: 96015-360

 Fones : (53)  284-5053        Fax : (53)  284-5006     
www.cefetrs.tche.br/iet       iet@cefetrs.tche.br

